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große Logoschild lässt sich sehr einfach mit 

filigranen Drahtseilen an der Decke befestigen 

oder mit Acrylglas-Füßen aufstellen – ob auf dem 

Boden oder im Regal. Das vier Meter lange, trans-

parente Kabel überbrückt auch weitere Strecken 

zur nächsten Steckdose. Die LEDs sind äußerst 

sparsam im Verbrauch und haben zugleich eine 

sehr lange Lebensdauer. Fachhändler können 

das Logoschild inklusive Befestigungen zum Preis 

von 55 Euro unter Telefon 02265 109-14 oder 

über den Schwalbe Außendienst bestellen. 

Zweiter Green Award für Schwalbe 

Die nachhaltigen inneren Werte des neuen 

Road Cruisers überzeugten die Fachjury des 

Eurobike Awards 2017. „Mit dem Green Com-

pound setzt Schwalbe einen neuen Standard 

bei der Verwendung recycelter Materialien. Es 

ist ein wichtiger Schritt in Richtung Nachhaltig-

keit, wenn bestehende Produkte – die tausend-

fach verkauft werden – grüner und umwelt-

freundlicher produziert werden“, urteilte die 

Fachjury des Eurobike Awards. Das Green Com-

pound ist nach dem Green Guard-Pannenschutz 

(2010) und dem Schlauch-Recycling (2015) 

Schwalbes dritter Meilenstein für nachhaltig 

produzierte Reifen und Schläuche.   

Auch das Schlauch-Recycling gewann seiner-

zeit den Award. Jeder Fachhändler in Deutsch-

land kann kostenlos daran teilnehmen. „Uns er-

reichen bis zu 800 Pakete jeden Monat“, freut 

sich Frank Bohle. Ginge es nach ihm, dürften es 

Leuchtlogo rückt Reifen ins Licht 

Kunden auffordern mitzumachen: ein Poster 

im Format DIN A1, ein beidseitig bedruckter

Aufkleber und verschiedene Webbanner für 

die eigene Homepage. So erweitern Händler 

nicht nur ihren Service, sondern transportie-

ren den Nachhaltigkeitsgedanken, und es lan-

den weniger Schläuche im Hausmüll. 

Zwei Recyclingprojekte sparen beträchtliche Mengen an Rohstoffen und Energie: 

Das neue Laufflächen-Compound des Road Cruisers aus recycelten und nachwachsenden 

Materialien und das Schlauch-Recycling. Beide gewannen den Green Award der Eurobike. 

Verkauf

Bringt Schaufenster und Reifenpräsentationen 

zum Leuchten: das neue LED-Schild. 

Immer mehr Radfahrer sind auch im Winter 

mit ihrem Bike unterwegs. Das leuchtende 

LED-Schild weist ihnen den Weg in den Fach-

handel. Im Schaufenster, an der Theke oder 

im Bereich der Reifenpräsentation zieht es 

die Blicke auf sich. Mit dem Leuchtlogo kön-

nen Fachhändler zum Beispiel den Marathon 

GT 365 als Ganzjahresreifen in Szene setzen, 

Spikereifen ins Rampenlicht rücken oder ihre 

Markenreifen hochwertig präsentieren. Das 

beidseitig leuchtende, 70 mal 30 Zentimeter 

Ein LED-Leuchtschild mit dem Schwalbe-Logo 

setzt Highlights in der dunklen Jahreszeit. 

Zwei Recyclingprojekte, zwei Green Awards: 

2015 für das Schlauchrecycling, 2017 für das 

Green Compound. 

noch mehr sein: „Aus alten Fahrradschläuchen 

entstehen neue Schläuche – jeder Fachhändler 

kann mit minimalem Aufwand diesen Beitrag 

zur Umweltentlastung leisten.“ Mit attraktiven 

Werbemitteln können Fachhändler auch ihre 

Werbung fürs Recycling: So kann der Fachhändler seine Kunden zum Mitmachen auffordern.

Und so geht’s:

Schläuche sammeln – pro Karton rund 

100 bis 150 Stück 

Paket packen (Format max.100 x 50 x 50 cm)

Aufkleber ausdrucken

Kostenlos an Schwalbe 

senden 

Infos, Versandaufkleber

und Webbanner unter: 

www.schwalbe.com/recycling-service

Der neue Road Cruiser: Außen neues Design, innen Green Compound. 
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Classic Skin Limited Edition 
 Classic liegt im Trend. Ob als Krönung des 

Retro-Fahrrads oder als Hingucker am sportlichen 

Bike: Schwalbe bringt jetzt in limitier-

ter Auflage drei seiner Allrounder für Cross-, 

Gravel- und Mountainbikes mit einem klassi-

schen Design heraus: Schwalbe X-One Allround 

(35-622) und G-One Allround (40-622) mit 

V-Guard-Pannenschutz sowie den MTB-Reifen 

Nobby Nic mit dem neuen Addix Speedgrip-Com-

pound (57-559/26x2.25, 57-584/27.5x2.25 und 57-

622/29x2.25). 

Schwalbe bringt den Fachhandel zum Blühen: Die Zwiebeln der „Tulipa  

Schwalbe“ waren das Händlergeschenk auf der Eurobike und den darauf- 

folgenden Hausmessen im Herbst. Doris Klytta, Leiterin Marketing und PR 

bei Schwalbe: „Wir freuen uns auf viele blühende Schwalbe-Tulpen zum  

Saisonstart 2018!“ Schwalbe hatte bei einer Charity-Auktion das Recht  

ersteigert, eine eigene Tulpe zu designen. Die Erlöse der Auktion gehen  

zu 100 Prozent an die Stiftung Adamas Inloophuis, die sich der psycho- 

sozialen Betreuung von krebskranken Kindern und Erwachsenen widmet.

Foto: Frank Bohle (rechts) mit Ehefrau Ulrike sowie Walter van den Hoven,  

Geschäftsführer Schwalbe Nederland.

Blühende Geschäfte zum Saisonstart 2018

VSF..all-ride: Nur Schwalbe-Reifen erhalten Qualitätssiegel! 
 Elf hochwertige City-und Trekkingreifen von vier Herstel-

lern kamen in die engere Wahl, aber nur drei Reifen erhielten 

das VSF..all-ride-Siegel – und alle drei sind von Schwalbe! 

Sie dürfen nun für drei Jahre das begehrte Qualitätssiegel 

tragen: „Der Schwalbe Marathon wurde für seine über-

ragende Lebensdauer zertifiziert. Der Marathon Mondial 

besticht mit höchstem Pannenschutz. Und der Energizer Plus 

ist besonders leichtläufig unterwegs“, lautete die Begrün-

dung. „Der gelungene Kompromiss aus geringem Rollwider-

stand, Pannenschutz und Lebensdauer zeichnet gute Qualität 

aus. Schwalbe-Produkte glänzen in allen drei Punkten“, erläutert Uwe Wöll, verantwortlich für 

VSF..all-ride. „Wir freuen uns sehr, dass gleich drei Schwalbe-Produkte ausgezeichnet worden 

sind“, sagt Frank Bohle, geschäftsführender Gesellschafter der Ralf Bohle GmbH. „Das bestärkt 

uns in unserem Grundsatz, durch Innovation und Qualität zu überzeugen.“ 
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Lieber Fachhandelspartner,

insgesamt zufriedenstellend – so können wir diese 

Saison wohl am besten zusammenfassen, und so 

wird es uns auch überwiegend von Ihnen gespiegelt. 

Doch die grundsätzlichen Rahmenbedingungen pro 

Fahrrad weisen weiterhin in Richtung Wachstum, sei 

es durch die zunehmende Lust am Radfahren bei den 

Verbrauchern, das wachsende Umweltbewusstsein 

– und vor allem durch stetig steigende Absätze bei 

E-Bike und E-MTB! Sogar im Flachland wollen immer 

mehr Verbraucher jetzt E-MTB fahren. Ein Vorteil für 

den Fachhandel, denn nicht nur die vielfältigen Reifen, 

die wir dafür anbieten, sondern auch die motorisierten 

Bikes werden technisch immer anspruchsvoller. Bei der 

dafür notwendigen Beratung macht Ihnen keiner etwas 

vor – das ist und bleibt Ihr Metier. 

Diese Beratungskompetenz ist es auch, die Sie als 

Partner für uns unerlässlich macht. Schwalbe-Produkte 

gibt es nur im Fachhandel! Wir brauchen die Beratung 

und das Umfeld, um hochwertige Markenprodukte zu 

verkaufen. Wir wollen Ihnen beste Qualität und den 

besten Service bieten! Verkaufshilfen und ein offenes 

Ohr für alle Belange im Fachhandel gehören für unsere 

acht Außendienstmitarbeiter selbstverständlich dazu. 

Was das im Detail bedeutet, lesen Sie in unserer 

Titelgeschichte. 

Im Namen aller Schwalbe-Mitarbeiter wünsche ich 

Ihnen und Ihrem Team ein frohes Weihnachtsfest und 

einen guten Start ins Neue Jahr! 

Herzlichst, Ihr

Frank Bohle
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Fachhandel

Ziemlich beste Partner

in meinem Gebiet, selbst in der norddeutschen Tiefebene. 

Gravel, Urban, Pendler, Bikeleasing – das sind die anderen 

Strömungen. Wir haben für jeden Verbraucher den richtigen 

Reifen und für den Fachhandel dazu noch das passende 

Verkaufsmaterial, sei es unser Schwalbe Shop, der Schlauch-

automat, Deckenhänger und Displays, Aufkleber oder die 

Addix-Bälle. Auch in der Werkstatt kommt der Außendienstler 

regelmäßig vorbei, schaut gemeinsam mit den Technikern auf 

knifflige Montagen oder eventuelle Reklamationen. Und gibt 

schon einmal einen Technik-Workshop fürs gesamte Werk-

statt-Team zur Tubeless-Montage. 

Exklusiv im Fachhandel   
„Marken sind mehr als Produkte. Es sind Versprechen für 

einen sportlichen und modernen, qualitätsbewussten und 

nachhaltigen Lebensstil“, erläutert Mathias Schulz, Inhaber 

Radland in Gehrden bei Hannover. Mit ausgesuchten Bike-

Marken und einer hochwertigen Präsentation transportiert 

er diesen Lebensstil an den Verbraucher. Verkaufshilfen wie 

der Schwalbe Shop, der Schlauchautomat und das LED-Logo-

schild im Schaufenster machen die Markenwelt für den Kun-

den wiedererkennbar. „Reifen sind die wichtigsten Ersatzteile 

bei mir. Schwalbe bietet mir nicht nur hohe Qualität, sondern 

gute, verlässliche Margen“, sagt Mathias Schulz. Doch nicht 

nur deswegen ist der Schwalbe-Außendienstler ein gern 

gesehener Gast. Auch weil die Chemie zwischen den beiden 

Fahrradverrückten einfach stimmt. „Ich weiß, dass Schwalbe 

immer etwas Neues im Gepäck hat, das ich in der Regel auch 

gut verkaufen kann. Das lasse ich mir gern erläutern, aktuell 

die Addix Compounds und die dazugehörigen Verkaufshilfen. 

Zu hochwertigen Produkten erwarte ich auch einen hochwer-

tigen Service für mich als Händler. Bei Schwalbe greift alles 

ineinander – wenn gesagt wird, ich werde zurückgerufen, 

dann wird auch zurückgerufen. Und wenn es doch einmal 

eine Reklamation gibt, wird das immer fair, schnell und trans-

parent abgewickelt.“ 

„Es war ein weiter Weg, seit wir Mitte der achtziger Jahre 

begannen, im Fachhandel den Marathon und das Gruppen-

schlauchsystem vorzustellen“, fasst Frank Bohle zusammen. 

„Heute besucht unser Außendienst rund 7.500 Fachhandels-

partner im deutschsprachigen Raum. Der Fachhandel und der 

persönliche Kontakt zu ihm sind mit dem Erfolg der Marke 

untrennbar verbunden. Das ist uns ein großer Ansporn, nicht 

nur höchste Qualität zu liefern, sondern ein fairer, verläss-

licher Partner zu sein. Dafür sind unsere Reisenden in Sachen 

Reifen da.“  

„Zu hören, was den Fachhandel aktuell bewegt, ist für uns 

genauso wichtig, wie das Vermitteln unserer Neuheiten und 

Produkte“, sagt Stephan Gallinat-Leeder. Seit neun Jahren 

ist der 48-Jährige im Schwalbe Außendienst unterwegs und 

besucht Fachhändler in Teilen von Niedersachsen, Sachsen-

Anhalt, Thüringen, Hessen, Bayern und Nordrhein-Westfalen. 

Bei den Gesprächen geht es um viel mehr als Promotion. 

Es geht um alle Belange aus dem Fachhandel, betriebswirt-

schaftliche Fragen, Trends rund um die Fahrradsegmente 

ebenso wie um Reifentechnik. Manchmal auch um Persön-

liches und häufig um die – oft gemeinsame – Leidenschaft 

fürs Mountainbiken und Rennradfahren. „So kommt auch die 

ein oder andere gemeinsame Tour nach Feierabend zustande, 

wenn ich in meinem Gebiet unterwegs bin.“ 

Die Kompetenz des Fachhandels ist für Schwalbe uner-

setzbar. Sie ist eine der wichtigsten Säulen der Geschäfts-

kultur: Schwalbe verkauft seit Jahrzehnten exklusiv über den 

Fachhandel. „Wer hochwertige Markenprodukte verkaufen 

möchte, braucht den Fachhandel als Partner“, sagt Stephan 

Gallinat-Leeder. Markenprodukte bieten dem Handel gesunde 

Margen, umso mehr, wenn es sich um ein Verschleißprodukt 

wie den Fahrradreifen handelt. Eine weitere Säule ist der 

zweistufige Vertriebsweg, da Schwalbe den Fachhandel nicht 

direkt beliefert, sondern die Bestellungen über den Groß-

handel laufen. „Gerade weil wir nicht direkt liefern, ist das 

persönliche Gespräch umso wichtiger, um den direkten Draht 

zu haben. Wir sind das Bindeglied zwischen dem Fachhandel 

und Schwalbe.“ 

Gespräch und Beratung 
stehen im Vordergrund 
Fünf bis sieben Fachhändler besuchen er und seine Kollegen 

jeweils täglich auf ihren Touren. Ihr Auto ist dann voll bela-

den: Diverse große Reifentaschen mit neuen Modellen, fünf 

Musterringe, Materialien für Schwalbe Shop und Schlauch-

automaten, die Tourenplanung für den Tag überprüfen, Navi 

einstellen – und los geht’s. „Jedes Fahrradgeschäft, jeder 

Händler ist anders. Ich weiß nie, was mich erwartet, und 

das macht meine Arbeit immer wieder so besonders“, sagt 

Stephan Gallinat-Leeder, der bereits seit 23 Jahren in der 

Fahrradbranche tätig ist. Er ist froh darüber, dass „bei uns 

nicht das Aufträge schreiben im Vordergrund steht, sondern 

das Gespräch und die Beratung. Auch das schafft Vertrauen.“ 

Und natürlich geht es auch um Reifen und Biketrends, um 

komplexe Reifentechnik ebenso wie um einen fahrradbezo-

genen Lifestyle. „Das E-MTB ist zurzeit der heißeste Trend

Der Fachhandel und Schwalbe arbeiten seit vier Jahrzehnten Hand in 

Hand. Acht Außendienstmitarbeiter besuchen regelmäßig die Fachhändler 

in Deutschland, der Schweiz und Österreich. Über Jahre entstand eine 

Vertrauensbasis, die in der Fahrradbranche wohl einzigartig ist.  



Fachhandel
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Ziemlich beste Partner
Hat Reifen und Werbemittel 

im Gepäck und immer ein offenes 

Ohr: Außendienstmitarbeiter 

Stephan Gallinat-Leeder. 

Auch um Montage und Werbemittel 

geht es bei den Besuchen im Fach-

handel, hier bei Mathias Schulz, 

Inhaber Radland bei Hannover.  



Wo der Asphalt endet, eröffnen sich neue 

Horizonte. Gravel – das bedeutet entspann-

tes Fahren auf Straßen und Waldwegen, 

alleine oder in der Gruppe, im Rennen oder 

am Wochenende als „Overnighter“. In den 

vergangenen zwei, drei Jahren entstand ein 

Trend mit immer mehr Fahrern, neuen Rad-

kategorien und einem ganz eigenen Life-

style. Für die vielfältigen Einsätze bringt 

Schwalbe – nach G-One Speed und G-One 

Allround in 2016 – jetzt den G-One Bite 

heraus. Er rollt leicht auf der Straße ab, 

aber erst im Gelände fühlt er sich 

richtig wohl. Ein offenes Profil 

und verstärkte Außenblocks 

geben ihm den nötigen Biss, 

um auch auf feuchten und 

matschigen Waldwegen 

sicher in der Spur und 
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in den Kurven zu bleiben. Mit den drei 

G-One-Modellen bietet Schwalbe jetzt für 

alle Gravel-Anforderungen 

den passenden Reifen – 

für Overnighter ebenso 

wie für Strandrennen. 

Der neue G-One Bite ist 

in den Größen 54-584 

(27.5x2.10) mit SnakeSkin und in 40-622 

(28x1.50) mit leichter MicroSkin verfügbar 

und für den Tubeless-Betrieb geeignet 

(Tubeless Easy).

Technik

Viele ambitionierte Straßenfahrer wechseln 

seit jeher im Winter auf den Crosser. Doch 

der Spaß am Cyclo Cross zieht auch immer 

mehr Hobby- und Freizeitfahrer ganzjährig 

in seinen Bann. Um den vielfältigen Anfor-

derungen auf Asphalt und Waldwegen, bei 

entspannten Touren oder im Wettkampf 

gerecht zu werden, bietet Schwalbe eine 

Cross-Palette aus X-One Allround, X-One 

Bite und dem neuen X-One Speed an. 

Dieser ist mit seinem OneStar Compound 

und dem geringen Gewicht ganz auf 

Schnelligkeit getrimmt. Seine flachen 

Rund-Noppen werden durch neu-

artige Multi-Rip-Blöcke unter-

stützt – für sichere Traktion auf 

trockenen Strecken. Vertikale 

Außenstollen geben Stabili-

tät in den Kurven. Diese Eigenschaften 

machen den X-One Speed zum schnells-

ten Crosser der Produktfamilie – für Wett-

kämpfe und ambitionier-

tes Fahren auf Asphalt 

und trockenen Offroad-

Strecken. Verfügbare Ver-

sionen in Größe 33-622 

(28x1.30): Tubeless Easy in der Evolution 

Line mit Micro-Skin und OneStar Com-

pound sowie eine Performance Version 

mit RaceGuard und Dual Compound.

X-One Speed: 100 Prozent Geschwindigkeit 

Der neue G-One Bite ist der 

Offroad-Spezialist unter den 

drei Gravel-Reifen von Schwalbe. 

Schwalbe komplettiert seine 

dreiköpfige Cross-Serie mit 

einem neuen Tempo-Wunder, 

dem X-One Speed. 

G-One Bite: Abseits des Asphalts 

SCHWALBE X-ONE SERIES: BEST USE 

TARMAC
OFFROAD 

DRY
OFFROAD 

WET

OFFROAD 
WET, ROUGH 

AND 
MUDDY

LEGITIMATE 
BETWEEN 17C AND 

23C RIMS

SPEED 33 MM • • •
ALLROUND 33 MM • • • •
ALLROUND 35 MM • • •
BITE 33 MM • • • • •

CATEGORY

SURFACE

TARMAC PAVE
GRAVEL 
ROADS

FOREST 
ROADS

DRY

FOREST 
ROADS
WET

FOREST 
ROADS

WET AND 
MUDDY

ROUGH 
FOREST 
ROADS

AND EASY 
TRAILS

BEACH

SPEED 30 - 50 MM • • • •
SPEED 60 MM • • • • •
ALLROUND 35 - 40 MM • • • • •
ALLROUND 70 MM • • • • • • •
ALLROUND 57 MM • • • • • •
BITE 40 MM • • • • • •
BITE 54 MM • • • • • • •

CATEGORY

SURFACE

SCHWALBE G-ONE SERIES: BEST USE 

UCI
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Innerhalb der GT-Serie ist der neue Marathon 

GT Tour der Reifen, der auf fast jedem Ter-

rain zu Hause ist. Mit seinem deltaförmigen 

Mittelteil und dem ausgeprägten Seiten-

bereich rollt er äußerst leicht ab und bleibt 

auch abseits befestigter Radwege stabil in 

der Spur. Mit ihm schließt Schwalbe die Lücke 

zwischen dem dynamischen Semi-Slick des 

Marathon GT für den Stadtverkehr und dem 

robusten Ganzjahresprofil des GT 365. Für 

ausdauernden und pannensicheren Fahr-

spaß sorgen das Endurance Compound, die 

Anti-Aging-Seitenwand und der DualGuard-

Pannenschutz, der mit Pannenschutzlevel 6 

das zweithöchste Schutzniveau bietet.   

„Bei den Touring-Reifen liegen zurzeit die 

etwas gröberen Profile im Trend. Mit seiner 

Vielseitigkeit hat der GT Tour echtes Best-

seller-Potenzial – für Pendler und Touren-

fahrer, im Radurlaub oder im städtischen 

Marathon GT Tour: Der Dritte für die Mitte 
Der neue GT Tour bildet die goldene Mitte zwischen dem schnellen

Semi-Slick-Modell Marathon GT und dem Ganzjahresreifen GT 365. 

Technik

Alltag auf Straßen und Parkwegen“, berich-

tet René Marks, Schwalbe Product Manager 

Tour. 

Wie die beiden anderen GT-Modelle 

trägt auch der Marathon GT Tour das Signet 

„E-Bike Ready 50“ sowie das ECE R75 Siegel. 

René Marks betont: „Sie sind damit für schnelle

E-Bikes nicht nur zugelassen, sondern auch 

ausdrücklich empfohlen.“ Für die schnelleren 

Geschwindigkeiten und das höhere Gewicht 

der motorisierten Bikes bringt der GT Tour 

gleich mehrere gute Argumente mit: Die 

griffige Gummimischung, der solide Pannen-

schutz und die lange Haltbarkeit – und alles 

bei relativ geringem Gewicht – machen ihn 

zum verlässlichen Begleiter am E-Bike.

Mit seinen vier Größen passt er auf 

alle gängigen Touren- und Pendlerräder: 

50-559 (26x2.00), 37-622 (28x1.40), 40-622 

(28x1.50) und 47-622 (28x1.75). 

René Marks 

empfiehlt den 

GT Tour für Pend-

ler und Touren-

fahrer, Radurlau-

ber und Alltags-

radler auf Straßen 

und Parkwegen.

Marathon GT, der 

zuverlässige, sportliche 

Pendlerreifen.

Marathon GT Tour, 

der vielseitige Reifen 

für fast jedes Terrain. 

Marathon GT 365, 

der Ganzjahresreifen.



von Bildungsprojekten – zu verbessern. Seit 2005 macht der WBR 

Menschen in Entwicklungsländern durch Fahrräder mobil. Die 

nahezu unkaputtbaren, 23 Kilo schweren Buffalo Bikes ermöglichen 

es, die Schule oder einen Arzt zu besuchen, und sie unterstützen als 

Kleintransporter die wirtschaftliche Entwicklung. Die Räder werden 

nicht einfach angeliefert, sondern vor Ort von geschulten Mechani-

kern zusammengebaut und gewartet. 

„Indem wir Kindern, insbesondere Mädchen, Fahrräder zur Verfü-

gung stellen, stärken wir sie auf ihrem Weg zu einem Schulabschluss, 

der ihr ganzes Leben beeinflusst. Gebildete Mädchen nutzen ihr 

späteres Einkommen für ihre Familien und achten wiederum auf die 

Schulbildung ihrer eigenen Kinder“, diese Wirkungen hat die Organi-

sation nicht nur wissenschaftlich ermittelt, sondern vielfach bewiesen.  

Fast 370.000 Bikes hat WBR seit seiner Gründung für Bildungs-

projekte, für das Gesundheitswesen und zur Unterstützung von 

Bauern und Kleinunternehmern verteilt. 400 davon hat Schwalbe in 

den vergangenen Jahren beigesteuert. „Mit Fahrrädern Kindern eine 

Zukunft geben und das Leben vieler Familien verbessern – das zu 

unterstützen ist für uns eine Herzensangelegenheit!“, sagt Frank 

Bohle. (www.de.worldbicyclerelief.org) 

Um für die robusten Buffalo Bikes des WBR so viele Spenden wie 

möglich zu bekommen, stellte Schwalbe in Zusammenarbeit mit Cube 

ein ganz besonderes Bike zur Verfügung: Ein hochwertiges Mountain-

bike mit dem Design der neuen Addix-Compounds. Wer es haben 

wollte, musste am Schwalbe-Stand auf den MTB-Events dieser 

Saison mindestens zwei Euro spenden. So kamen rund 2.400 Euro 

zusammen, die komplett an World Bicycle Relief überwiesen wurden. 

Am Ende erhöhte Schwalbe den Betrag, so dass insgesamt 100 Bikes 

gespendet werden konnten.  

Damit bekommen Schülerinnen und Schüler in Afrika nun Fahr-

räder, die ihnen den Schulweg ermöglichen. Das ist auch das Prinzip 

der Organisation: Mit Fahrrädern das Leben von Menschen im 

südlichen Afrika, Indonesien, Kolumbien oder Peru – im Rahmen 

Räder, die die Welt bewegen 
Ein Fahrrad kann viel bewegen! Das zeigte jetzt anschaulich 

die Verlosung eines hochwertigen Mountainbikes. Mit dem 

Erlös konnte Schwalbe 18 Fahrräder an World Bicycle Relief 

WBR) spenden – und stockte die Spende auf 100 Bikes auf. 

Die können nun noch viel mehr bewegen!

Mit 20 aktiven Teilnehmern und zahlreichen Zuschauern war der Schwalbe-

Workshop für Rollstuhlfahrer im Wheelpark Wiehl (NRW) ein voller Erfolg! 

Die Rollstuhlfahrer im Alter zwischen vier und 50 Jahren trainierten mit 

den deutschen Profi-Sportlern David Lebuser und Lisa Schmidt sowie dem 

internationalen Star der Szene, Aaron Fotheringham aus Las Vegas. „Die 

Basistechniken – wie auf den Hinterreifen fahren, „Wheelie“, oder kleinere 

Sprünge – helfen im Alltag, die Angst vor Hindernissen abzubauen“, sagte 

Extremsportler Fotheringham, der durch den Nitro Circus und seinen dop-

pelten Backflip von der Riesenrampe bei der Eröffnung der Paralympics 

2016 weltbekannt wurde. Schwalbe veranstaltete den Workshop gemein-

sam mit der Stadt Wiehl im August im nagelneuen Skate-

park. Seit mehr als 30 Jahren stellt Schwalbe auch Rollstuhl-

reifen her. Sie werden gemeinsam mit Rollstuhlfahrern 

entwickelt und sind im Fahrradfachhandel erhältlich. 

Video: www.youtube.com/watch?v=BPlwxdDNRXg. 

Wheelies mit dem Weltstar 

4. – 5.1.2018 Infotech, Nottwil, CH

23. – 25.3.2018 Berliner Fahrradschau, Berlin

6. – 8.4.2018 E-Bike Festival, Dortmund

Addix-Bike: Wer gespendet hatte, konnte dieses hochwertige 

Mountainbike gewinnen. 
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Buffalo Bike: Das Fahrrad macht in manchen ländlichen Gegenden 

den Schulbesuch erst möglich.


